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1.-
Increm

ento de ventas de 60,000 lts. M
es a 100,000 lts/m

es im
p

le
m

e
n

ta
n

d
o

 n
u

e
stra

s estrategias d
e

 
crecim

iento 
2. -

O
 accidentes e incidentes 

intensificando el análisis de incidentes y el cu
m

p
lim

ie
n

to
 co

n
tin

u
o

 d
e

 la
s 

actividades del sistem
a de S

eguridad e H
igiene. 

3. -
M

ejorar la atención a clientes optim
izando los servicios posventa. 

4. -
C

um
plim

iento a entregas del 100%
 m

ejorando la estim
ación d

e
 re

q
u

e
rim

ie
n

to
s m

e
d

ia
n

te
 el F

o
re

ca
st 

yS
P

A
N

C
O

P
. 

5. -
R

educción del gasto de venta en 10%
 im

plem
entando p

ro
ye

cto
s d

e
 valor. 

6. -
M

ejorar la capacidad 
técnica d

e
 la gente im

plem
entando al 1

0
0

%
 el p

ro
g

ra
m

a
 d

e
 ca

p
a

cita
ció

n
. 

100%
 de cum

plim
iento a visitas a cliente. 
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